CAPITULO CUARTO

Ld SOCIOLOGIA ECONOMICA

YA HEMOs visTO qué papel predominante ha desem-
peiiado Ia reflexién econdmica en el proceso de for-
macién del pensamiento sociolégico de Oppenhei-
mer, y qué pucsto destacado corresponde a la
sociclogia econdmica dentro del conjunto de su
sistema.

Nos son conocidos igualmente los fundamentos
metodolégicos comunes en que se basa esta rama,
asi como también los supuestos psicoldgicos de toda
la construccién: el principio econdémico del medio
menor, la satisfaccién econdmica de las necesidades,
eniendido siempre lo “econémico” no con referen-
cia al contenido de la necesidad misma, sino con
referencia a la manera de satisfacerla. Hemos obser-
vado asimismo cémo se manitiesta en la evolucién
histérica y politica el principic econémico del me-
dio menor, dando lugar a la dualidad dialéctica del
medio politico y el medio econémico, dualidad que
se desdnbla de un modo profuso y rico dentro de
cada uno de sus términos, dando lugar a un creci-
miento continuo de lo econdmico y 2 un retrocese
paralelo de lo politico, movimiento en el cual consis-
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te, segin la concepciéon de nuestro autor, el pro-
greso humano, meta del desarrollo histérico. Vea-
mos ahora cémo entiende Oppenheimer la evolu-
cién de la sociedad econdémica:

Asi como la aplicacién del medio politico para
la obtencién de los bienes necesarios engendré el
estado, el medio econémico dio lugar, por su par-
te, a la sociedad econémica propiamente dicha, que
se desarrolla dentro del cuadro de aquél, como el
resultado mas perfecto posible en cada momento
—bajo el influjo de los factores de poder estableci-
dos por la via politica— del instinto econémico. So-
ciedad econémica se puede encontrar, en sus for-
mas mds elementales, dentro del reino vegetal y del
reino animal. En las formas primitivas de la socie-
dad humana la divisién y asociacién del trabajo
que funda la sociedad econdmica tiene ya un ca-
rdcter, no organico, sino técnico. Esa division y
reunién prodacense en formas cada vez mds per-
feccionadas que representan cada vez el medio me-
nor, hasta llegar a la “sociedad econdmica superior,
agrupada en torno a su mercado”.

:Coémo se ha verificado este proceso? Supongan-
se, mis alld del estadio originario del homo primi-
genius erectus, pequefias hordas de cazadores uni-
dos entre si por el vinculo de la sangre y viviendo
tan solo de los dones espontdncos de la naturaleza,
como carnivoros humanos. Cada una de estas hor-
das vive aislada de las vecinas, sin otros lazos que
algunos muy débiles rudimentos de derecho publi-
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co y alguna que otra feria comtn. Dentro de la hor-
da la division y asociacién del trabajo apenas si son
mas perfectas que entre los animales superiores. Y
de i1gual manera que no existe diferenciacion eco-
nomica, tampoco existe diferenciacion social. ..
Saliendo de ese estado primitivo las hordas se trans-
forman en agrupaciones sociales cada vez mis 1m-
portantes y mejor organizadas, con una division del
trabajo cada vez mas compleja. Esta evolucién tuvo
lugar, en parte, de manera pacifica: por la exoga-
mia, por las relaciones comerciales pacificas, por el
totem comun, las practicas religiosas comunes du-
rante las ferias tenidas en comun... Pero la inte-
gracién se realiza sobre todo por la via militar, en
la que encuentra su origen €l estado, y la diferen-
ciacién en clases sociales. Pero al nacer el estado,
la sociedad econdmica sufre una diferenciacion y
una integracion crecientes: surgen las industrias al
mismo tieinpo que las ciudades, desenvolviéndose
en forma creciente hasta llegar al grado extremo de
division del trabajo tal como hoy la conocemos.
Fste gigantesco proceso esta unido a una condi-
cion: el crecimiento de la demanda colectiva y la
posibilidad de atenderla. Es interesante fijar la aten-
cién sobre este hecho: la division y asociacion del
trabajo no dependen de las conquistas técnicas, o
dependen de ellas en forma secundaria, puesto que
¢stas no pueden ser utilizadas sino cuando la nece-
cidad colectiva alcanza un cierto grado. Las socie-
dades econdémicas (ue ticnen una necesidad colecti-
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va débil no pucden utilizar, por eizmplo, clertas
maquinas descubiertas por la técnica. La dcmanf;‘fa
colectiva, por su parte, depende de la imporiancia
de la demanda individual y del numero de petsc-
nas econdmicas e cooperan en la sociedad.

Fn cuanto a la demanda individual, estd dc‘mr-
inada en gran parte por el grado de civilizacidn,
pero ante todo por las condiciones nau_lrales que
presenta ¢l mundo exterior: clima, por ’e]emplo. El
segundo factor, la cantidad de Roblamon, depende
cambién en mucho de las condiciones nhaturales del
pals, estando directamente subordinado a la fecun-
didad de la naturaleza. |

Ahora bien: la demanda individual y la‘ cta}:)aci.d’ad
del pafs crecen con ¢l desarroll-? de la c1v1l11zac1on,
pero no en las mismas proporciones, pucs ia capa-
cidad del pafs, es decir, su rigueza en alimentos y
demas bienes aumenta con mayor rapidez que la de-
manda individual. Con tede, este aumento tiene un
{mite natural. La produccién de alimentos ffsté so-
gmetida a la “ley del rendimiento no proporaona}r,
que se puede formular de esta manera: Fl rendi-
miento del trabajo agricola, en cuanto a alimentos,
aumenta, si no cambian los demds factores, en una
medida menor que el gasto de energia y de bienes
que se consagran a ¢l. ‘

Actdan, pues, aqui dos {uerzas contrarias: por un
1ado la cooperacion social jue tiende a aumentar el
rendimiento en alimentos por la perfeccién de la

écnica, v por €l otro, la ley del rendimiento no
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proporcional, que tiende a reducir, el rendimiento
individual en alimentos. Habrd un momento en
que la primera de esas fuerzas deje de triunfar sobre
la segunda. Piensa Oppenheimer poder dar una
prueba irrefutable, contra las convicciones de la
economia burguesa, de que no sélo ese momento no
ha llegado tcdavia, sino que se encuentra muy le-
jos de nosotros. Pero pese a ello reconoce la exis-
tencia de una especie de freno que si no detiene el
progreso, lo hace mads lento en todo caso, pudiendo
afirmarse que para cada periodo de la civilizacién
hay un madximo de capacidad y de densidad en
un suelc de una fecundidad natural dada, maximo
que, al ser alcanzado, obliga a la sociedad, o a di-
vidirse, o a limitar artificialmente su ulterior creci-
miento. La evolucidon sccial no puede entonces ser
activada sino por la integracién de varias socieda-
des econdmicas en tales condiciones, con le que va-
rias demandas colectivas se relinen en una sola més
considerable,

En este punto vuclve a aparecer la dualidad dia-
Iéctica que constituve la médula de toda la sociolo-
gia oppenheimeriana: la integracién puede ser
politica o econdémica. La primera /{creacion de un es-
tado por la dominacién de un pueblo de cazadores
o pastores sobre otro de agricultores) aumenta la
densidad del grupo y hace crecer la demanda co-
lectiva por cuanto los dominadores exigen ingresos
superiores en cantidad y calidad como consecuen-
cia de su posicién, exigencia a la que sdlo en parte
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pueden responder los dominados mediante la re-
duccién de su propia demanda de bienes, puesto
que tal reduccién encuentra su limite en el mini-
mo indispensable para la vida. Necesitan, por lo
tanto, poner en juego una mayor tensién de sus
fuerzas de trabajo.

La integracién econdémica, por su lado, da lugar
a la sociedad econdémica superior: la sociedad de
la economia de mercado. El comercio se remonta a la
prehistoria, pero s6lo en el estado alcanza su pleno
desarrollo la economia de mercado; primero, por-
que la clase dominante tiene una gran capacidad
adquisitiva en virtud del enriquecimiento que ha
experimentado, y scgundo, porque el propio esta-
do esta obligado a mantener el orden tanto en el in-
terior como en el exterior, y ésta es la condicién
m4s importante para el desarrollo del comercio, que
se detiene ante un riesgo demasiado grande. Ade-
mids, el estado echa sobre si la construccién de vias
y medios de comunicacién que, concebidos con pro-
pésitos militares, favorecen secundariamente al co-
mercio.

Toda la evolucién es obra de la combinacién de
las fuerzas de diferenciacién con las de integracion.
Cada progreso de aquélla, es decir, cada perfeccio-
namiento de la divisién del trabajo por el aumento
de la demanda colectiva en una sociedad econémica
dada, le confiere la fuerza para superar las resisten-
cias y realizar una integracién nueva con otra
sociedad econdmica. Isto vuelve a aumentar la de-
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manda colectiva y la difererciacién: crece la capa-
cidad del pais. se hace mds densa la poblacién y ad-
quiere capacidad para superar nuevas resistencias,
llevando a cabo otras mds amplias integraciones.
Este progreso continuia hasta que la sociedad se ha
hecho lo bastante poderosa para cubrir todo el glo-
bo terraqueo de medios de comunicacién y superar
los ultimos obstdculos opuestos a su desarrollo por
la naturaleza. A partir de este momento —momento
que Oppenheimer identifica con el presente— sdlo
los obstdculos politicos pueden entorpecer la ulti-
ma y definitiva integracion de los pueblos en la
gran humanidad. La evolucién sabe desembarazar-
se de manera constante de estos ultimos obstaculos
politicos, rompiendo las cadenas que oprimen a la
sociedad econdmica —y si no lo hiciera asi, sucum-
biria.

Veamos ahora cudles son para nuestro autor las
fases de ese proceso de evolucién de la sociedad eco-
nomica. Las primeras tentativas de cooperacién es-
tin representadas por la division natural del traba-
jo entre el hombre y la mujer, y por el comercio
incipiente. Puede anadirse la division de las clases
en el estado como una manifestacién de divisién
del trabajo, por la que los dominadores se encar-
gan de guardar la paz interior y las fronteras, mien-
tras que el trabajo propiamente dicho queda asig-
nado a la clase dominada. Pero el progreso decisivo
de la cooperacién viene con el desarrollo de la agri-
cultura. El campesino primitivo no es tan sélo cam-
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pesino, sino también cazador, pescador, guerrero,
consejero, juez y artesano no calificado, que ela-
bora sus armas y utensilios. La forma primaria de
la division del trabajo es la separacién entre el agri-
cultor y el artesano; la divisién secundaria del tra-
bajo se produce luego en el interior de esos dos
grupos principales, desarrollindose por lo general
de una manera mucho mds complicada en la indus-
tria que en la agricultura. Y por fin viene la divi-
siébn terciaria entre los obreros especializados
dentro del mismo oficio, y entre los obreros y las mi-
quinas en la moderna industria de las fabricas. En
este ultimo grado de diferenciacién aparece como
rasgo caracteristico la que se produce entre la labor
manual y la labor intelectual. '

Y los mismos tres grados que pueden distinguirse
en el proceso de la sociedad econdémica por lo que
se refiere a la diferenciacién, pueden distinguirse
también respecto de la integracién: en primer tér-
mino, la sociedad econdmica de aldea, en que ésta
constituye el limite de un grupo auténomo; des-
pués, la sociedad econdémica de ciudad o del cantén
y, por fin, la sociedad econdmica territorial, del es-
tado o de la nacién —a partir de la cual se elevan
las pretensiones de la demanda colectiva, tendien-
do hacia una integracién universal.

Y todavia contintia el paralelismo en cuanto a las
fases de la diferenciacién y de la integracién y en
cuanto al medio de las mismas. ..
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Las relaciones cstablecidas determinan en cada
momento dado el grado de la divisién y de la re-
unién o asociacién del trabajo en una sociedad eco-
némica dada, es decir, en una civilizacién material
que, a su vez, constituye el fundamento de la cul-
tura intelectuzal. En cuanto a la demanda colectiva
que debe ser satisfecha en ¢l interior de ese circulo,
determina por su parte el grado de division y de
asociacién del trabajo, y de ahi el rango de la socie-
dad econdémica. En este punto pretende Oppenhei-
mer haber descubierto una verdadera ley de la
sociologia, quc puede expresarse cuantitativamente:
la “ley de la extensién del mercado”, cuya 1mpor-
tancia es enorme, no solo para la economia, sino
también para las ciencias histéricas en general, pues-
to que permite deducciones rigurosas acerca de s1-
tuaciones histérico-sociales que la investigacion
histérica no puede por menos de comprobar cuan-
do tiene clementos para ello. Esa ley explica por
qué las grandes civilizaciones, madres de las otras,
han tenido siempre su cuna junto a grandes rios
—vias de comunicacién naturales que ofrecen re-
sistencia minima al transporte.

Esa ley debe completarse con otra: la del desarro-
1lo del mercado, concebida en estos términos: “La
divisién primaria del trabajo entre la produccién
agricola y la industria (inclusive el comercio) no
es posible sino cuando la agricultura produce un
excedente de alimentos”. Fsta ley es valida para
todos los grados de la economfa, pero como la divi-
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sién primaria del trabajo entre la ciudad y el cam-
po, entre la produccién agricola y la industria, es
condicion previa de todas las formas secundarias y
terciarias de la cooperacién y por consiguiente de
todo progreso econémico, puede formularse la ley
de esta otra manera: ‘“Todo progreso econdmico, es
decir, toda evolucién de la sociedad econémica ha-
cia una productividad mds elevada, no puede efec-
tuarse sino en la medida en que la produccién agri-
cola rinde un excedente de alimentos”’. La medida
de la cooperacién primaria y por lo tanto de toda
ulterior evolucién de la sociedad econdémica estd
estrechamente ligada, pues, al producto netc de la
agricultura. Esta llamada ley fundamental geocén-
trica tiene una importancia inmensa no sélo para
la concepcién socioldgica; juega un papel decisivo
en la fundamentacién de las predicciones de la filo-
sofia de la historia que viene envuelta en su sistema,
pues, como se sabe, nuestro autor hace depen-
der de la supresién del monopolio de la tierra la eli-
minacién del medio politico en la sociedad y la
definita instauracién del medio econdémico, indi-
cando de este modo, como resultado de su reflexién
socioldgica, cudl es el contenido de la actividad po-
litica prdctica aconsejada por la investigacién cien-
tifica.

A partir de esa ley fundamental geocéntrica esta-
blece Oppenheimer la gran “ley de adquisicién de
las riquezas”, en los siguientes términos:
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El territorio de la sociedad econéimica es tanto
mMaycr cuanto menores son las resistencias (natura-
les y politica) de transporte. La demanda colectiva
es tanto mas elevada cuanto mds densa es la pobla-
cién de ese territorio y mds considerable es la de-
manda individual (determinada por las condiciones
naturales, sociales y politicas) . La divisién y la aso-
ciacién técnicas y sociales del trabajo son tanto mas
pe.feccionadas cuanto mas elevada es la demanda
colectiva. El resultado del trabajo social de adqui-
sicion es tantc mayor cuanto mayor es el resultado
del trabajo individual. La riqueza de la sociedad
econdmica es tanto mds grande cuanto mds consi-
derable es el resultado del trabajo colectivo.

Esto resuelve la cuestiéon importante de las fuer-
zas productivas, a las que ¢l llama fuerzas de adqui-
siciéon: No existe sino una sola fuerza creadora: el
trabajo del hombre; estz es la fuerza tnica produc-
tora de todos los bienes. La naturaleza no produce
nada, no da mds que los materiales que utiliza el
trabajo. Al comienzo de la civilizacién el trabajo
del hombre es débil como la fuerza de un nifio. Sélo
por la cooperacion alcanza proporciones gigantes-
cas. El trabajo humano ve aumentarse sus fuerzag
creadoras hasta el infinito mediante la cooperacién.
Pero Ia cooperacidén estd ligada, en cuanto a su in-
tensidad y a su extensidn, a ciertas condiciones y
ciertos limites: Todo lo que produce y mejora las
condiciones de la cooperacién, todo lo que debilita
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y elimina los obstdculos que sc oponen a la coope-
racion, aumenta la fuerza creadora el hombre.

Uns vez descrita ast la evolucion de la sociedad
ccondmica, se aplica Oppenhenmer a estudiar la es-
tructura de la sociedad econdémica superior. Contien-
za por caracterizar las personas econdmicas como
6rganos clementales de Ia sociedad econdémica en
general, entendiendo por tales personas todo indi-
viduo y todo grupo de individuos (personas colec-
tivas) que actlla econémicamente, en tanto que sus
miembrcs no se encuentran en relaciones de cambio
en un mercado.

El individuo que actiia econdmicamente es el
organismo elemental propiamente dicho, la célula
del supraorganismo que es la sociedad econdmuica.
Los fines que ¢l se fija son los que ante todo deter-
minan la marcha y la direccién de la economia
social. Entendemos por personas econdmicas indivi-
duales todos los sujetos econdémicos que persiguen
la adquisicién y la administracién de medics costo-
sos por voluntad propia, bajo su propia responsabi-
lidad y con vistas exclusivamente a la satisfaccidn
de sus propias necesidades.

Cada persona econdmica individual se encuentra
colocada de ordinario en el circulo de una familia.
I.a familia en si misma no es an organo elemental
de la sociedad econdmica, pero si lo es en cambio
Ia asociacidn econdmica de sus miembros validos
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productores. En este sentido restringido puede de-
cirse que la persona econdmica de la familia juega
todavia en nuestros dias un papel considerable como
érgano clemental de la sociedad ccondmica, a pesar
de haber perdido mucha de su importancia a causa
del desarrollo de la economia de mercado.

Mientras que la unién social se mantiene en la
familia mucho mas en virtud del instinto de con-
servacion de la especie que del instinto econdmico,
este ultimo actiia por encima de todo en la forma-
cién de esas ‘‘sociedades” engendradas por el libre
arbitrio, segiin el término de Tonnies, en las que
un cierto numero de individuos, ligados o no por
vinculos de parentesco, se retinen con el fin de ejer-
cer una economia colectiva.

Hay que distinguir aqui dos subespecies: la per-
sona cooperativa integral, cuando la economia co-
lectiva concierne tanto a la adquisicién como a la
administracién de los bienes con vista a una utili-
zacién comtn, y la persona cooperativa parcial,
cuando la economia colectiva concierne tan sélo a
la adquisicién o a la administracién. Como perso-
nas cooperativas completas que, en su forma y su
principio, se parecen a grandes familias naturales,
pueden citarse las sociedades comunistas de los pri-
meros cristianos y sus sucesores: monjes y comuni-
dades religiosas de diversas clases, asf como también
diversas “sociedades” cooperativas fundadas sobre
el libre arbitrio y en las que se retinen sus miem-
bros tanto para los fines de la adquisicién como de
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la administraciéon; como caso de cooperacién parcial
con vistas a la adquisicién de bienes se pueden sefia-
lar las asociaciones momentineas o de corta dura-
cién que ofrecen a sus miembros, no sélo brazos
para ayudarles en su trabajo, sino también bienes
de consumo, utiles y materias primas, cemo ocurre
hoy todavia en el campo, donde los vecinos se ayu-
dan para las faenas de la recoleccién u otras. Y to-
davia, en una forma mds desarrollada de la escala
social, cabe distinguir dos formas de la cooperacién
parcial con vistas a la adquisicién de bienes: la aso-
ciacién cooperativa de productores y la asociacién
cooperativa de produccion,

Cuando la meta final de la asociacién coopera-
tiva es la adquisicién, no de objetos de consumo,
sino de servicios, nos hallamos en presencia de la
cooperacién parcial con vistas a la adquisicién de
servicios. Es lo que ocurre cuando se constituye una
unién para organizar, por ejemplo, un concierto a
expensas comunes, o bien, con un caricter més per-
manente, cuando varios propietarios de inmuebles
s€ unen para costear un vigilante nocturno.

En la administracién propiamente dicha, es decir,
en el trabajo de conservacién de los valores dispues-
tos a ser utilizados, las asociaciones parciales de dere-
cho privado juegan un papel minimo; pero no
faltan por entero. En tal categoria figuran, por cjem-
plo, las sociedades que aseguran a sus miembros la
conservaciéon de bibliotecas, colecciones, etc.
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Pasando ahora a las personas econémicas de dere-
cho publico, sefiala Oppenheimer que todas ellas
son, evidentemente, personas colectivas. Se trata
aqui del “estado” en sentido socioldgico, el estado
con todas sus subdivisiones, en tanto que estas insti-
tuciones “‘actiian econémicamente”, es decir, adquie-
ren y administran bienes con vistas a un fin deter-
minado. Pero el estado en sentido sociolégico tiene
una doble esencia: por su origen y sus fines es la
organizacidén autoritaria de un grupo de subditos,
sometido a un grupo de dominadores que los explo-
tan de manera permanente; pero, justamente en in-
terés de esta explotacion permanente de la clase in-
ferior, la clase dominante se ve constrefida a hacer
del estado una organizacién de proteccion legal y
de defensa exterior, por donde revista, al lado del
rasgo caracteristico de organizacién de clases, el de
una organizacién crigida en atencion del interés
general.

Por eso distingue Oppenheimer en el estado y
sus subdivisiones las instituciones econémicas de
interé¢s general de las de interés de clase, o dicho en
los términos que corresponden a su terminologia
y a su idea basica: las personas de derecho publico
del medio econdémico y las personas de derecho pu-
blico del medio politico. Las primeras son el esta-
do, provincias, municipios, distritos, etc., en la me-
dida en que adquieren y administran valores, bienes
o servicios para la satisfaccion de necesidades colec-
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tivas. La adquisicion suele tener Jugar por via im-
positiva, aunque en algunos casos limitados pueden
mantener también empresas de adquisicidn, sea en
forma de monopolio, sea en concurrencia con em-
presas privadas. El interés general se aduce siem-
pre, y con frecuencia con razén, como fundamento
de estas actividades econdmicas, aunque nunca
deje de entremezclarse en alguna medida el motivo
politico, es decir, el interés de clase.

Las personas colectivas de interés de clase se dis-
tinguen de las anteriores en que no constituyen
organizaciones con poder coercitivo y facultad para
imponer contribuciones. Abarcan un circulo de per-
sonas limitado con bastante vaguedad, pero son, sin
embargo, realidades efectivas con una influencia
inconmensurable sobre la economia social. En un
cierto grado de civilizacién esas personas colectivas
estan organizadas regularmente en partidos. El con-
junto de las personas econémicas constituye la so-
ciedad econdmica: la economia social es para sus
economias personales €l medio menor de que dis-
ponen para la adquisicién y administracién de los
bienes. A decir verdad, no hay érganos intermedios
entre las personas econdmicas y la sociedad econé-
mica: no pueden existir relaciones sino entre per-
sonas; sin embargo, es legitimo considerar a ciertos
agregados locales de personas econémicas como Orga-
nos intermediarios entre los diferentes érganos ele-
mentales y la sociedad econdmica misma, como
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organos de la sociedad econdmica o de las socicda-
des econémicas ¢ orden inlerior.

Oppenheimer estudia por separads la que liana
economia personal y la economia nacional. Dentro
del campo de la primera comienza por considerar
los valores, estimando que los cuatro objetos de la
economia humana (energia corporal, bien-utensilio,
bien aplicable a la administracion y bien de utili-
zacién) se dividen en dos clases, una de las cuales
comprende la fuerza de trabajo y la otra los bienes.
En un escalén superior, en la suciedad econdmica
humana organizada y reunida alrededor de un mer-
cado, el instinto econdmico se ejerce sobre una nue-
va clase de objetos: las “relaciones y derechos”,
entendiendo por ellos ciertas posiciones de ruerza
que existen en la naturaleza misma de la sociedad
econdmica o que han sido establecidas por el dere-
cho politico, y que el instinto econémico utiliza en
cuanto facilitan y hasta bastan a veces a hacer posi-
bles lIa adquisiciéon y la administracién de ciertos
medios de disfrute, Por mds que se extienda el nu-
mero y la clase de los objetos sobre que se ejerce
el instinto econdmico, siempre entrarin dentro de
las categorias de “trabajo”, “‘bienes” y *“posiciones
sociales de fuerza”. Estos objetos pueden ser deno-
minados ‘“valores”,

F1 primero de tales valores serd, pues, la fuerza
de trabajo. En la economfia pura no se puede adqui-
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rir todavia este valor si no es por el intercambio, es
decir, mediante la cesién de otros valores que se esti-
man equivalentes. Cada hombre es un ser libre que
dispone de su propia persona y que, en cuanto obra
econdomicamente —y no por fines de bencficencia,
parentesco, etc.— lo hace mediante el libre contrate
de servicio. Pero alli donde interviene ¢l medio po-
litico apoderandose del hombre y apropiindose su
persona, aparece la servidumbre: el esclavo no tiene
derecho alguno a su trabajo; el siervo no puede
disponer de él por un libre contrato de servicio.
En derecho, son una cosa, y corresponden por con-
siguiente a la categorfa de los bienes.

Los bienes, por su parte, tienen que cumplir dos
condiciones: ser deseados como “medios” de satis-
faccién de una necesidad y ser “costosos”. Por la
primera condicién se quiere indicar que un objeto
no es bien econémico con que sélo tenga la facul-
tad real de satisfacer una necesidad, pues es menes-
ter que sea deseado —por mds que esta cualidad
constituya una “‘categorfa histérica’—. Por otra par-
te, aquellos objetos que, aun siendo deseados como
medios para la satisfaccién de una necesidad, no son
costosos, tampoco son bienes econdmicos, sino bie-
nes gratuitos o libres.

Cuando el hombre ha sido sometido por el medio
politico, pasa a ser tamhbién una cosa en la me-
dida en que se extiende 11 apropiacién. El hombre
hace valer a su esclavo, como a los animales domés-
ticos, segiin el principio del medio menor: lo admi-
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nistra, es decir, lo nutre, lo viste y lo aloja con el
fin de que sirva de la mejor manera posible a la
satisfaccion de sus necesidades: es un bien destina-
do, sea a la adquisicion, sea a la administracion, sea
a la utilizacion.

Todos los objetos que pueden ser bienes econd-
micos en la economia pura pueden serlo también
en la economia politica. Pero a ellos vienen a ana-
dirse otros que no son ‘“bienes” mds que en esta
tltima. Si existiera un objeto exterior que fuera
buscado tan s6lo como emblema del rango soctal
y de la riqueza, ese seria un caso tipico de que los
objetos no deseados en la economia pura pueden
convertirse, bajo puras influencias politicas, en bie-
nes econdmicos. Pero no existe apenas emblema de
esa clase que no sea al mismo tiempo buscado como
medio de satisfaccién de la necesidad de adorno.
Estas cosas interesan sobre todo en el aspecto del
valor, medida de la economia, pues ha sido el ins-
tinto, tan poderoso en el hombre, de mostrar su
rango y su fortuna por medio de objetos preciosos,
lo que ha creado el gran valor de muchos objetos
que sin eso tendrian un precio insignificante. Pero
lo importante desde el punto de vista que aqui inte-
resa son aquellos bienes libres que, en la economia
politica, se convierten en bienes econdmicos: fun-
damentalmente, el suelo-que, al ser apropiado, mo-
nopolizado, permite que la economia, después de la
abolicién de la servidumbre, se haga economia po-

litica.
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Pasando de la categoria de los bicnes a la de las
posiciones sociales de fuerza, coiprueba Oppenhei-
mer que ¢stas pueden ser establccidas primero por
el derecho, caso en el cual s¢ lss denomina “dere-
chos”. Cada derecho que una persona posee frente
a otra puede ser considerado cc:no una posicion de
fuerza, v si le asegura ciertas ventajas sobre ella en
la adquisicién o adininistracion de medios de satis-
faccién, es una posicion economica de fucrza. En el
estado constitucional los derechos econémicos se di-
viden en derechos de accién o positivos y derechos
de omisidén o negativos. En ¢l estado preconstitu-
cional existiar ademds, con frecuencia, derechos so-
bre la persona misma, de los qite sGlo han quedado
vestigios en la patria potestas. Como derivacion del
derecho negativo puede crearse un derecho de tole-
rancia: es el que adquiere la persona por la renun-
cia a su derecho que hace otra que tenfa frente a
ella un derecho negativo. Los derechos positivos
que aseguran ciertas ventajas sirven principalmente
para la adquisicidn, mientras que los derechos ne-
gativos que previenen ciertos porjuictos sirven gene-
ralmente para la administracidn de los valores para
la economfa personal del derechiohabiente. Fsas dos
clases de derechos pueden ser tanto de derecho pu-
blico, basados en la tradicién y ¢n la ley, como de
derecho privado, establecidos por contrato.

En cuanto a las llamadas ‘relaciones” sociales
susceptibles de convertirse en obhjetos de la econo-
mfa pura, deben entenderse bajo tal nombre las
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posiciones de fucrza que resultan de causas natu-
rales. La palabra “natural” se emplea ahi en los
dos sentidos que no por hallarse intimamente li-
gados son menos distinguibles: naturaleza en sen-
tido estricto, es decir, naturaleza exterior, y orden
natural, que se deriva de la “naturaleza” de la so-
ciedad humana en si misma, por oposicion a las in-
tervenciones de la violencia o del derecho. Entre
estas posiciones de fuerza puede colocarse, por
ejemnplo, la posesion de una casa comercial muy
conocida y renombrada, con la ventaja de una clien-
tela considerable.

A cstos factores naturales de la sociedad econo-
mica la teoria decl derecho natural afiade todavia el
derecho natural que posee todo ser humano sobre
su persona y su propicdad. Considera como natural
lo que se deriva de ese derecho: rechaza como con-
trario al derecho natural la esclavitud y la servi-
dumbre en todas las formas feudales de la posesion
del hombre y de su fuerza de trabajo; pero enga-
fiada por el falso principio de la acumulacién ori-
ginaria considera como naturales {cdas las formas
de la propiedad sobre las cosas, comprendida la
gran propiedad inmobiliaria. Para cvitar semejante
error, Oppenheimer reserva la designacién de “na-
turales” para las posiciones de fuerza que resultan
del derecho natural sobre la propia persona y la
propiedad tal como aparece en la economia pura.
Y piensa en resumen que todas las posiciones de
fuerza provistas de una importancia para la econo-
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mia social en su conjunto deben incluirse dentro
de una categoria unica: la de las relaciones de mo-
nopolio.

Se ocupa después de la adquisicién de valores
para la economia personal dentro de la economia
pura, es decir, de la economia gobernada por el solo
medio econémico. Este no posee sino dos maneras
de adquisicién de los valores: el trabajo y el cam-
bio. El trabajo no puede adquirir directamente sino
bienes, pero no servicios. No cabe hacerse servicios
a uno mismo. La economia personal sélo adquiere
servicios por el cambio. Por eso interesan de mo-
mento los bienes, prescindiendo de los restan-
tes valores. ¢(Cémo pueden adquirirse?

El tipo mis simple de adquisicién es la simple
ocupacién o toma de posesion de un objeto natu-
ral. S6lo puede tener lugar cuando el objeto es uti:
lizable en el estado en que se presernta, COMO Un
fruto silvestre. Cuando un objeto se apropia, no
como destinado a la utilizacién, sino a la adquisi-
cién, hay que ejecutar en ¢l un trabajo suplemen-
tario de adquisicién que puede consistir, sea en un
cambio de lugar, sea en un cambio de forma. Cuan-
do este trabajo suplementario, en su aspecto de cam-
bio de forma —a diferencia del transporte— se aplica
a seres vivos, animales o plantas, se llama produc-
cién agricola, y cuando se aplica a objetos inanima-
dos se llama produccién industrial.

En cuanto al cambio —el segundo gran medio de
adquisicién de valores dentro de la economia pura—,
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no estd reducido en sus posibilidades a la categoria
de los bienes: permite adquirir, ademas de estos,
servicios y posiciones fuerza, sobre todo las “rela-
ciones naturales” y todos los derechos posibles den-
tro de la economia pura, si bien conviene hacer
notar el papel insignificante que estas posiciones de
fuerza juegan dentro de esta econoinia.

Atendiendo a cllo, considera tres casos posibles
de relaciones de cambio entre dos personas que ac-
tian econdmicamente: cambilan o servicios, o bie-
nes, o servicios contra bienes. El primer caso cons-
tituye la cooperacién que, cuando se cumple entre
varios individuos, da lugar a umna persona econo-
mica colectiva. Los otros dos casos dan origen al
mercado, y cada uno de ellos forma ademds una de
las partes del mercado en general: el cambio de ser-
vicios contra bienes forma el mercado de trabajo,
mientras que el intercambio de bienes constituye
el mercado de bienes. Dentro de la economia poli-
tica, en que las posiciones de fuerza juegan un pa-
pel preponderante, hay también que distinguir un
mercado de posiciones de fuerza, que se divide a
su vez en dos ramas: el mercado de tierras y el mer-
cado de capital. Este mercado de posiciones de fuer-
za estd basado en el cambio de valores de todas
clases (bienes, servicios u otras posiciones de fuerza),
contra relaciones y derechos, principalmente dere-
chos politico-econdémicos.

La adquisicién por cambio puede efectuarse en
dos formas juridicas distintas. Primera: la persona
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econémica entrega a la otra parte la plena posesion
del objeto de valor; en la sociedad econémica des-
arrollada en que todos los cambios se verifican me-
diante el dinero, este contrato se llama compra-
venta. Segunda: la persona econdmica no entrega
a la otra parte sino el disfrute de valor, reservdn-
dose la propiedad y la restitucién dentro de un
plazo convenido: este contrato se llama locacion o
préstamo.

Después de continuar al detalle la clasificacién
y andlisis de las modalidades de la adquisicién me-
diante el cambio, se ocupa Oppenheimer de las que
ha llamado antes situaciones de monopolio. Piensa
que una situacién de fuerza es un monopolio cuan-
do entre su detentador y los demds miembros de la
sociedad existen relaciones econdmicas en virtud de
las cuales recibe una ‘‘ganancia de monopolio”, o
dicho en otras palabras, cuando, supuestas iguales
todas las demds circunstancias, la ganancia del de-
tentador es superior a la ganancia de otras personas
econémicas que no gozan de la ventaja de una se-
mejante posicién de fuerza.

Designa como situaciones de monopolio a aque-
llas situaciones sociales y econémicas en que el mo-
nopolizador se encuentra frente a personas no favo-
recidas de la sociedad econémica. Habri situaciones
de monopolio respecto de los contratantes y respec-
to de los concurrentes —ya que éstas son las formas
de relacién de cambio en el mercado—. A su vez,
puede aplicarse a los monopolios la misma subdivi-
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sibn que a las situaciones de fuerza, designando
como monopolios naturales a los que derivan de la
naturaleza del suelo o de las condiciones normales
de desarrollo de la sociedad. En contra de la teoria
clasica, coloca a la gran propiedad inmobiliaria, no
entre los monopolios naturales, sino entre los de la
economia politica. Monopolios legales de la econo-
mfa pura serdn aquellas posiciones de fuerza resul-
tantes de un contrato privado entre varias personas.
Al lado de tales monopolios de derecho privado
podré haber en toda economia pura del futuro mo-
nopolios “concedidos” de derecho publico, exigidos
por la equidad o por la utilidad publica.

En las economias politicas tal como las conoce-
mos tampoco pueden ser creados los valores si no
es por el trabajo. Pero su adquisicién para la econo-
mfa personal no tiene efecto tan sélo mediante el
trabajo propio o el cambio equivalente, es decir,
por el medio econémico, sino también por la apro-
piacién arbitraria, esto es, por el medio politico.

Una vez constituido el estado como entidad le-
gal, pasa a ser un delito el medio politico elemental
que antes se consideraba legitimo, si bien sigue con-
siderdndose como tal cuando se emglea contra ciu-
dadanos extranjeros, hasta que el derecho de gentes
pasa a ser la base del derecho internacional, En cam-
bio, el medio politico organizado, el estado, pasa a
regir la economia politica. El estado se habfa cons-
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tituido como el medio menor de los conquistadores
para la satisfaccién permanente de sus necesidades,
Y todavia hoy sigue siendo el medio menor para la
clase dirigente en su conjunto y para la economia
personal de cada uno de sus miembros para la ad-
quisicién permanente y gratuita de los valores, como
explotacién permanente de la clase inferior por la
clase superior. Puede considerarse al estado como
una persona colectiva de la clase dirigente que ha
adquirido como un valor la fuerza de trabajo de los
subditos. El medio politico, sin embargo, es recha-
zado cada vez mds en el proceso hacia un interés
general verdadero, siendo substituido por el medio
econdémico —pues la evolucién tiende sin duda, aun-
que inconscientemente, a terminar por substituir el
estado fundado en el derecho de usurpacién sobre
un estado regido por el derecho natural—. Pero
todavia conserva el caricter de persona colectiva
econémica de las clases superiores constituida para
la adquisicién gratuita de una parte del producto
del trabajo de las inferiores, y desde este aspecto
es considerado ahora por nuestro autor.

La clase dominante utiliza por lo pronto el esta-
do como organizacién administrativa a fin de apo-
derarse del producto del trabajo ajeno. En el estado
preconstitucional, en economias politicas esclavistas
o feudales, la apropiacién tiene lugar de jure, en
virtud del derecho publico. El estado constitucio-
nal, que cambié tantos aspectos, ha mejorado mu-
cho esta situacién en cuanto a la forma, sobre todo
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en virtud de la separacién de derecho publico y
derecho privado. Pero, aun cuando de manera mas
disimulada, los estados constitucionales siguen sien-
do el instrumento de la explotaciéon de clase, situa-
cién de hecho sancionada todavia en parte por el
derecho y la constitucidon y, en todo caso, apoyada
por los residuos de la legislacion anterior y por el
aparato administrativo y judicial.

Pero el monopolio de clase apoyado en el dere-
cho publico necesita estar fuertemente ligado a un
monopolio de derecho privado: la “propiedad de
usurpacion”, en el sentido que Diihring dié a esa
frase, es decir, aquella propiedad que produce a su
duefio una parte usurpada de la totalidad de la
produccién social. Estas partes de usurpacién son
la renta de la tierra y la ganancia del capital. Este
monopolio se distingue desde el punto de vista for-
mal del monopolio de administracién en que no es
un monopolio de derecho publico, sino de derecho
privado, en que no tiene cardcter politico, sino eco-
némico. En cuanto a su contenido, se distingue del
privilegio administrativo en que este ultimo sirve
de medio de adquisicion a la clase dirigente entera,
como persona colectiva, mientras que el primero
sirve a sus miembros de un modo directo y perso-
nal, o dicho en otras palabras: cualquiera que po-
sea propiedad de usurpacién forma parte eo ipso de
la clase dominante.

La gran propiedad del suelo constituye la pro-
piedad primaria de usurpacién. Oppenheimer toca
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aquf uno de los puntos bésicos de su obra: la false-
dad de la ley de la acumulacién originaria. Insiste
siempre en que toda propiedad del suelo que exce-
da de unos ciertos limites muy reducidos no pudo
nacer nunca por la ocupacién econémica, sino por
la violencia del medio politico, por una usurpacién
contraria al derecho natural. La gran propiedad in-
mobiliaria —afirma— es siempre un medio politico.
Y a partir de ella se establecen las formas secunda-
rias de la propiedad de usurpacidn.

Después de haber estudiado el trabajo de la admi-
nistraciéon de los valores de utilizaciéon (bienes y
servicios) y el valor econémico como medida de la
economia personal, afronta Oppenheimer los pro-
blemas de la economia de mercado, entendiendo
por tal el conjunto de todas las relaciones econo-
micas entre las diferentes personas econdémicas de
una sociedad econémica desarrollada —es decir: la
economia social interpersonal, que asegura las ven-
tajas de la divisién y reunién del trabajo.

Fl punto de partida que adopta es el supuesto de
que la sociedad econémica estd compuesta tan s6lo
de hombres econémicos, exclusivamente movidos
por motivos econémicos, conocedores de su interés
y deseosos de perseguirlo. Es, en definitiva, el prin-
cipio de la economia clasica, en cuyo fondo alienta
el prototipo humano correspondiente al ethos de la
burguesia. Cada persona, segin esta hipotesis, en
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cuanto persona econoémica, obra segin el principio
del menor esfuerzo, Quiere alcanzar el mdximo
de efecto con el minimo de gasto. Aplicado al mo-
vimiento de cambio, este principio significa que
cada una de las partes quicre dar lo menos posible
de sus propias mercancias y recibir en cambio la
mayor cantidad posible de mercancias de otros. Y
como todos tienen el mismo fin, ha de entablarse
entre ellos una lucha por el precio. Esta lucha es
la competencia, por medio de la cual se establece
el valor.

Alli donde no intervenga ninguna relacién de
monopolio la libre competencia entre “hombres
econdmicos” debe igualar los ingresos a la larga vy
por término medio en forma proporcional a la cua-
lificacién relativa de la fuerza de trabajo. La com-
petencia, en efecto, no puede suprimir las diferen-
cias de ingresos procedentes de las diversidades de
talentos, de igual manera que no puede suprimir
las diferencias establecidas por las relaciones de mo-
nopolio. El equilibrio a que tiende la competencia
es la igualdad de todos los ingresos en tanto la per-
mitan las relaciones de monopolio y dentro de los
limites de la cualificacién personal.

A partir de esa constatacién de base cldsica des-
arrolla Oppenheimer su teoria del valor dentro de
la dialéctica fundamental de su pensamiento, em-
pleada aquf como criterio de clasificacion. Desta-
quemos de ésta el apartado correspondiente a la
“rareza econémica nacida de condiciones juridicas’:
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de igual manera que la rareza natural —afirma—,
actua por el lado de la demanda sobre la relacién
de cambio. Se trata en este caso de obtener una ra-
reza economica mayor que la derivada de la rareza
natural del objeto y de la cualificacion de las fuer-
zas de trabajo que participan en su elaboracion; re-
sultado que no puede obtenerse, siendo igual la
demanda, sino por la limitacién de la competencia,
que convierte en valores de monopolio bienes que
por su naturaleza son reproductibles a voluntad.
Esta intervencién puede verificarse tanto en vias
de derecho publico como de derecho privado. En
el primer caso se suprime la competencia en virtud
de una concesion conferida por el poder publico,
por la soberania del estado. En el segundo se trata-
r4 de monopolios nacidos a consecuencia de contra-
tos juridicos privados, cuando la totalidad o la
mayoria de los productores de una cierta mercancia
se comprometen a limitar voluntariamente la com-
petencia y, por lo tanto, la produccién, a fin de
aumentar la rareza econémica de su producto y
obtener un precio superior al que se desprende de
su rareza natural.

Imposible serfa resumir aqui en su conjunto la
sociologia econdémica de Oppenheimer, cuyos ejes
son, como los de toda su construccién, la critica de
la ley de la acumulacién originaria y el juego dia-
1éctico del medio politico y el medio econémico. Fi-
jemos tan sélo la atencién en sus consideraciones
acerca de la tendencia de la evolucién econémica
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de la sociedad capitalista y acerca de los programas
a desarrollar en direccién al cumplimiento de esa
tendencia.

Encuentra Oppenheimer que la solucion de Marx
y Engels al problema de las tendencias de la econo-
mia capitalista y del descubrimiento de la ley de
evolucion econdmica de la sociedad moderna es fal-
sa, por mds que su planteamiento fuera atinado. La
razon de ese juicio de nuestro autor se encuentra,
como podia esperarse, en su critica de la ley de
acumulacién originaria, de la que Marx no consi-
guid, a pesar de todo, desprenderse. Piensa que es
posible en todo caso descubrir una tendencia de
constancia y fuerza tan poderosa que sea legitimo
proyectarla hacia el futuro con una cierta verosimi-
litud formulando un pronéstico cientifico de nues-
tra evolucién social. Y estima que la politica, que
segin la concepcién del materialismo histdrico es
solo un reflejo de la evolucién econdmica, nos pone
en camino para encontrar la tendencia buscada, al
hacer cuestién capital de nuestro tiempo la del des-
tino de la gran propiedad territorial, en la que él
encuentra la tnica fuente del monopolio de clases.

La gran propiedad del suelo —dice Oppenhei-
mer— marcha hacia su destruccién de modo fatal,
no estando muy alejado el momento critico en que
haya perdido su contenido econdmico para la ma-
yor parte de las grandes propiedades el derecho a
la renta de la tierra y en que el estado sea llamado
en ayuda de la antigua clase dirigente para salvarla.
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Entonces no quedard otro recurso que el de ceder
la posesion del suclo a los cultivadores o a las so-
ciedades cooperativas agricolas. Es probable que
esta evolucidon sea apresurada en un porvenir muy
préximo por una reforma, pacifica si es posible, de
las condiciones de la propiedad agricola en los pai-
ses donde éstas son mdas inadecuadas. Al final del
proceso la gran propiedad del suelo habra desapare-
cido por completo sin que nada se oponga entonces
a la instauracién de la economia pura.

La clase inferior puede acelerar esta evolucion
mediante su accién consciente tanto en el orden
politico como en el econémico, y de seguro que lo
hard asi. Marx vi6 bien cuando afirmé que el des-
pertar de la inteligencia de las relaciones sociales
y la tensién de la voluntad hacia el acto liberador,
el despertar de la conciencia de clase y de la vo-
luntad de clase, son resultado de la revolucidn so-
cial; pero la doctrina marxista no ha ensenado a
la clase obrera el camino adecuado para llegar a ese
resultado. Y la clase obrera ataca en masas compac-
tas la fortaleza enemiga en el punto en que sus
murallas son casi invulnerables, sin sospechar que
a algunos pasos estd abierta la puerta que conduce
al corazén de la ciudadela.

A fin de abrir los ojos acerca de las perspectivas
que ofrece su socialismo liberal, formula un pro-
grama que preconiza la conquista politica y econo-
mica de los territorios en que reina la gran propiedad
del suelo, para destruir de un golpe los dos mo-
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nopolios de clases: el monopolio de derecho publico
de la administracién del estado y el monopolio de
derecho privado de la propiedad de usurpacion.
Este programa consistirfa, por lo que afecta a la
accién politica, en conquistar a la clase inferior ru-
ral para una politica comin a la clase inferior en-
tera en aquellos paises que gozan de constitucién
parlamentaria. Para los cultivadores pequefios y
medianos el programa se cifraria en la desgravacion
sistematica de las tierras, el restablecimiento de la
influencia preponderante de la clase rural media
en las administraciones cantonales y departamenta-
les, la supresion de todos los privilegios de la clase
superior y el estimulo de la pequefia explotacién
campesina por todos los medios de que dispone el
estado. En cuanto al obrero rural, convendra per-
suadirlo de que ponga fin a la emigracién en masa
hacia las ciudades, para lo cual habra que exigir
al estado que compre las grandes propiedades y se
las dé a los obreros de los campos.

En cuanto a la accién econdmica, el programa
consistiria, por lo pronto, en retirar de manos de los
capitalistas los enormes fondos acumulados ya por
el proletariado urbano, utilizindolos éste para sus
propios fines, a saber: comprando en cada distrito
politico donde domine la clase de los grandes pro-
pietarios de la tierra un gran terreno y organizan-
dolo en sociedad cooperativa de productores, con
lo cual habrd creado no sélo un gran elemento de
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propaganda sino también un modelo de aquello a
que aspira y una prueba de lo que puede esperar.
El sostén de esa propaganda s¢rd, o bien un banco
rural popular, o bien las coopcrativas y los sindica-
tos de los obreros de las ciudades. Las cooperativas
obreras, y sobre todo las coopcrativas de consumo,
son ya, desde el punto de vista histérico, los cam-
peones de la colonizacién cooperativa que les fué
asignada como fin supremo por sus primeros fun-
dadores, Owen, Campbell y Fourier. Los sindicatos
podrian colocar ahi una parte de sus fondos de ma-
nera ventajosa para la lucha de emancipacién de la
clase, tanto mds cuanto que la propiedad rural les
permitirfa retirar un gran ntmero de obreros del
mercado de trabajo durante las huelgas, pues inclu-
so cabria ocuparlos en un trabajo productivo, y en
todo caso su manutencién resultaria mucho menos
costosa que en las ciudades. Un poderoso medio de
propaganda a la vez para las cooperativas y los
sindicatos seria el establecimiento de casas de conva-
lecencia o colonias de vacaciones y, por ultimo,
como perspectiva final, la fundacién en terreno pro-
pio de ciudades-jardin populares, a fin de sustraer
a los compaiieros, en el mayor numero posible, a la
explotacién de la propiedad urbana. Todo esto se-
ria realizable de inmediatc en todos los estados civi-
lizados sin medidas legisl:tivas, sin modificaciones
del derecho existente, sin cambio esencial en la orga-
nizaciéon de los partidos. La tinica condicidn indis-
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pensable para reali-ar esa obra es la de querer ha-
cerla. ..

He creido intercsante recoger con cierto detalle
esta parte progranuiiica con que remata Oppenhei-
mer su concepcion «le la sociologia econdmica, por-
que desde ella se divisa con suma claridad el pano-
rama de su constru:cion tedrica.

Salta a la vista ~ v en las circunstancias actuales
de un modo sorprendente— la ingenuidad de seme-
jante programa. Apenas si podemos representarnos
hoy, ante la situaci‘ cambiada, que hace no mds un
decenio, soluciones w.iles constituyeran todavia la fe
de millones de h:inbres y la direccién de una
conducta politica i ;iiinante en Europa. Pero si pres-
cindimos de esta ¢ :nsideracion que, inevitablemen-
te, repercute en e} .inimo con una reaccién desfa-
vorable para la corstruccion tedrica de Oppenhei-
mer, y conseguimos rolocarnos en el punto de vista
de ésta, la prolongacién programitica del proceso,
tal como ¢l lo concibe, contribuye de manera pode-
rosa, al proyectar sus tendencias hacia el futuro, a
esclarecer el sentidc de esas pretendidas tendencias.

Baste con sefialar aqui el modo cémo la duali-
dad de lo “politico” + lo “econémico” reviste, junto
a su caracter dinimico, un marcado tinte valo-
rativo, y cémo el punto de vista economico, ademas
de constituir uno de los términos de su dialéctica,
sirve también de plataforma comin a los dos me-
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dios: potitico y econdémico, puesto que uno y otro
son empleados alternativamente segiin el principio
econdmico del medio menor. Por ultimo, al final
del proceso, el medio econémico domina con exclu-
sividad y anula al medie politico. La visién econo-
mica del mundo y de la sociedad, que es caracteris-
tica de la era burguesa, sigue rigiendo aqui bajo
una nueva forma; es el substrato evidente del pen-
samiento de nuestro socidlogo.
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